Informations confidentielles

interselection

DEMANDE DE CANDIDATURE

CANDIDATE APPLICATION www.interselection.net
VIPARIS — Porte de Versailles

PROFIL DE VOTRE SOCIETE -YOUR COMPANY’S PROFIL
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Président-Directeur GEnéral - Managing DIFECIOT I .uiiiiii ittt ettt e et e e rte e et e e et e e eteeeebeeasbeesbeesaseeaaseessseeaseeessseesseeenseeanes
Directeur COMMEICIAl = SAIES IMAINAIGET & .iiiiiiiieiiiectee et se s et e st e et e e et e e sbeesateeaseeeasee e teeateaaaseeasseeasseeasseessseessseeseeesbesenbeesnteesaes

D] 1(=Ted (IO = o o g Al o Lo L Y= L g E= T [ RO
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Etes-vous adhérent a une organisation professionnelle - Are you member of professional association ?

Oui/Yes [] Non/No [] LAQUENIE/NEIME ? wovieiie ettt ettt sttt st st eae et e et e st resbensebe s eseerens

Agent/Filiale en France ou Maison mére - Office or Agency in France /or Head Office:
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CHIFFRE D’AFFAIRES - TURNOVER

Années Chiffre d’affaires HT Effectifs
Years Turnover before tax Nb. Employees
2007
2008
2009

REPARTITION DU CHIFFRE D’AFFAIRES - DISTRIBUTION OF TURNOVER

Indiquez la répartition de votre CA total (France et export) - Note the distribution of your total turnover (France and Export)

[] Centrales d’achat - Buying offices........cccccvveuernee. % [ ] Marques Enseignes - Own label retailer ............. %
[] Grandes surfaces - Hypermarkets .........ccocceveevnee. % [] Grossistes - WhOIESAIETS ....ccveeeereecesieeeieieeeienns %
[] VPC/VAD - Mail OrEr .uoovcuveeeeiereieeceeeeeeeciee s % [] Détaillants — REtailers.......oocveeecevveesieeceeeeeienas %
[] Grands magasins - Department stores................... % [] AULIES — OthEIS.cuiuiiiicieiceeiee et %
[] Chalnes - Chainstores .....cucceeeveereeieeeeeeeeeee s %




Production Propre/Your own production @......ccceceeeee % de votre CA Total/% of your total turnover
(Produits fabriqués dans des unités de production qui vous appartiennent) - (Products manufactured in production units that you own)

Effectifs Nbre d’usines Pays Produits fabriqués
Nb. employees Nb. factories Country Manufactured products
Sous traitance/Subcontracting iv..oeeeeeeeeeeeeenn, % de votre CA Total/% of your total turnover

(Produits créés dans votre société et fabriqués dans des unités extérieures a I’entreprise) -(Products created by your company and
manufactured by outside firms)

Effectifs Nbre d’usines Pays Produits fabriqués
Nb.employees Nb. factories Country Products manufactured items
Négoce/Trading i...ccceeeeeevvvnneenn. % de votre CA Total/% of your total turnover

(Produits finis achetés a I’extérieur et revendus en I’état) - (Finished products bought in and resold as purchased)

Fournisseurs Pays Produits
Suppliers Country Products

Principaux pays d’exportation et structures en place (agents, filiales...)
Principal export countries and type of installation (agents, subsidiaries, etc...)

Pays d’exportations Structure en place
Export countries Type of installation

CLIENTELE -CUSTOMERS
Nom ou enseigne Pays

Name or Brand Name Country




SALONS -TRADE FAIRS

Nom des salons auxquels vous participez Pays
Main participation in Fashion Fairs Country

VOTRE/VOS MARCHE(S) - YOURS MARKET(S)

Prét-a-Porter Femme - Womenswear Lingerie-Balnéaire - Lingerie-Swimwear
[]Young Fashion []Lingerie de jour / Underwear
Maille / Knitwear
O . I W [[] Corseterie / Foundations-Corsetery
[] Citywear / Citywear _ _ . _
[] Grandes tailles / Outsizes [ Lingerie de nuit/ Nightwear
[] Casualwear / Casualwear [JMaillot de bain / Swimsuit
[] Grosses pieces / Outerwear [] vétements d’intérieur / Homewear

[] Grandes tailles / Outsizes

Prét-a-Porter Homme - Menswear Accessoires de Mode - Fashion Accessories
L] Maille / Knitwear [] Chapeaux, écharpes, gants / Hats, scarves, gloves
[] Citywear / Citywear

Sacs / Bags
[] Casualwear / Casualwear 0 9

[] Grosses piéces / Outerwear [] Bijoux fantaisie / Costume jewellery

Enfant - Kid’s fashion

[]Naissance (Layette, petite puériculture) /
Birth (layette, baby goods)

[]Bébé 0-2 ans / Baby 0-2 years old ] Chaussures -Non leather shoes
Enfant 2-6 ans / Childrenswear 2-6 years old . .

O , , Y [ ] Tissu — Fabrics

(] Junior 6-14 ans / Junior 6-14 years old

[0 Chaussant - Hosiery

[]Réassort / Up date Délais de livraison (en semaines)
[]Actua / Short term Delivery (weeks)

[JLong terme / Long term
[IMaillot de bain / Swimsuit

Commande minimum (Nbr de piéces)
[Jimportateurs / Importers Minimum order (Pieces nbr)

l:l Grossistes / Wolesaler || ressssssssssssssssssassssssaasaassssssaaaaassssssannnassnnns

D Confectionneurs / Manufactures | | rrerreeessssssssissiiii s s

VOS PRODUITS (ex: jupe, robe, costumes, chemise...) - YOUR PRODUCTS (ex: skirt, dress, suit...)

Marque Propre /Own Brand [ ] Marque Distributeur/Private Label [] Licences/Licences [ ]



PRIX - PRICE

Merci de nous indiquer les fourchettes de prix de vos 3 produits phares / Kindly mention the price of

your 3 main products as fallow:
Ex : Pantalon/Trousers (from 20 10 90 € ) ...ttt et et e et e e s ae e e st e e eaeeeeateeabeeeaneeesnseeesseesnneeaneeannnaans
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Chemise /SNirt (fromM L0 T0 70 €) ....ueiiiiie ittt ettt e et e e e tee et ee e be e e aeeeameeeaaseeamseeaseeaneeeanseesnseesnneeanneas

Quel est le pourcentage des collections vendus sous / What is the everage of your sales for:

Vos points forts (ex: logistique, qualité, packaging, livraison, services, etc....)
Your strong points (ex: logistical, quality, packag-ing, delivery, services, etc....)

Votre dossier est-il complet / Is your application complete?
Vous y avez joint ou envoyé par email*/ Have you included or sent by email *:

Une documentation sur vos produits (catalogues, photos ou échantillons)
A documentation about your products (catalogue, pictures...)

Une copie du dernier bilan et compte de résultats *
A copy of your latest balance sheet and a statement of profit and loss *

* Les renseignements fournis resteront strictement confidentiels - Information supplied will be treated as strictly confidential
lls nous permettent d’apprécier votre candidature - We need these information to select our exhibitors

Fait a / Signed at : Le/date :

Signature :

A retourner a / To return to: L’Equipe commercial / The team Commercial
Intersélection - Groupe EUROVET Leila Khatar
Sieége social : 37-39 rue de Neuilly - BP 121 lkhatar@eurovet.fr
92582 Clichy Cedex - France
Tél: +33 (0) 147 56 32 32 Lana STARTSAVA
Fax: +33 (0) 1 47 56 32 99 Istartsava@eurovet.fr
E-mail : interselection@eurovet.fr
www.interselection.net Stéphanie Badet
sbadet@eurovet.fr

Salon organisé par Eurovet / Show organised by Eurovet
37/39 rue de Neuilly - 92582 Clichy Cedex — France — Tel : +33 (0)1 47 56 32 32 - Fax : +33 (0)1 47 56 32 99
Société par action simplifi€e au capital de 16.586.400 € - RCS Nanterre B 433 019 189 - N° Intracommunautaire FR 174 3301 9189
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